- Domeniu de activitate: Activitati si Servicii

e Cod caen: 5630 (Baruri si alte activitati de servire a bauturilor)

e Numele afacerii: Matcha (£ > H =)

e Numele noastre:

- Ciuraru Alexandru Nicolas
- Gasparel Patricia

- Alexandroaie Gessica



Matcha (£ - H )




Parteneri Cheie: Activitati Cheie: Propuneri de Valoare: Relatii cu Clientii: Segmente pentru Clienti:

- SAKURA SRL (Brasov) - O activitate cheie ce ne-ar ajuta | - Noivrem sa le deschidem o noua usa - Orice client se asteapta la o - Noi ne cream valoare pentru
- SAKURA SRL -> Primim afacerea este Marketing-ul. Prin ;"e“t"f’(r rfo-?"ffr' ”)1 'e,g‘fct“rta cuvariantele | jnteractiune prietenoass si clientii ce ne respects, de

. . H H H : € ceal | sl carea) existente. . o . . . .
produse de la ei, acestia Marketing, mai multi oameni vor consideratd cu angajatul, asa | asemenea acestia sunt cei mai
achizitionandu-le prin afla de afacerea ,noaStra',aSthI, - Ne propunem s& rezolvim lipsa de ca noi vrem sa fim pe placul importanti.
. . . . am putea sa obtinem mai multi " " . M . . A
intermediul altor firme din alte lienti bubble tea" de la noi din tara, o clientului, respectandu-se,

‘. ) clienti. s s oty : . . ) . .
tari (ex: Japonia - "Gong Cha", bauturd des cautatd de adolescenti. bineinteles stima de sine. - Afacerea noastra este "Niche
Wy .
Tokyo) - Extinderea Retelei de Parteneri | - Oferirea serviciilor de calitate este Market" (piatd de nisa).
ne-ar ajuta cand vine vorba de prioritatea noastra, asigurand fiecarui
- Resurse importante primite obtinerea mai multor resurse, client exact ceea ce isi doreste.
prin intermediul partenerului: posibil mai rapid si posibil la un
« Boabele (perle) clasice pret mai redus. - Noi ne propt{nen] sa advuc.evm clleln';llor

tapioca nostri o experienta rar gasitd pe piata

din Romania, cu ajutorul firmei noastre;
Resurse Cheie: noi i invitam sa descopere gustul unic
- . . al bauturilor "bubble tea", un ceai

- Resurse Cheie cu capltal deosebit + lapte, cu tot felul de arome;
circulant: paie, pahare, ce are in plus acest ceai? - sunt perlele
servetele, perle, ceai, lapte. tapioca produse doar in tirile asiatice,
siropurile si toping-urile in variante
imbelsugate.

* Boabe cu arome (ex:

L. Metode de Comunicare:
mango, piersica etc.)

- Majoritatea clientilor prefera un
numar de telefon sau un site.

- Motivatiile noastre pentru
parteneriat:
- Optimizarea pe plan

- Pentru comunicarea mai eficienta,
ne propunem sa deschidem un site

economic: - Resurse Cheie cu capital fix: cu toate produsele disponibile la
) . . Y i i )
o . shakine cup. containere. plit3 ) T . momentul respectiv si un numar de
- Achizitia anumitor produse § cup, =P Vrem sd asigurdm produse noi telefon unic.
necesare sau premium; pentru prepararea Tapioca, (populare la momentul respectiv), sa
’ asiguram fidelitate si profesionalism, e . P
blender, mese, scaune, g > P - Considerdm c3 un site costd mai

preturi accesibile, status nalt firmei

decoratii. . mult in comparatie cu
noastre, un program respectat si . o ’ .
convenabil disponibilitatea telefonica.
Structura Costurilor: Fluxuri de Venituri:
- Cele mai importante costuri sunt date pe produsele de capital circulant (paie, pahare, servetele, - Consideram c3, clientii nostrii sunt dispusi sa plateasca pentru calitatea produselor si pentru exclusivitatea pe care
perle, ceai, lapte etc.) le-o oferim.

- Modul de plata se poate face cash sau cu cardul; plata cu cardul fiind mai folosita in ziua de azi.

- Vanzarea este relativ activa, si cu ajutorul vanzarilor, reusim sa platim toate necesitatile (chiria locatiei, produse
etc.).

- Preturile sunt fixe si diferite pentru fiecare produs in functie de calitatea acestora.

- Produsele cheie ce au un cost mai mare sunt: perlele tapioca, toping-urile si aparatul pentru a
prepara bubble tea (in caz ca se stricd)

- Afacerea noastra este "Value Driven" - condusa de valoare.

- Caracteristici simple: costuri variabile.




