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Cod presupune varianta PDF a tuturor cartilor care

urmeaza sa fie scoase pe piata. Avand in vedere

colaborarea cu diferite asociatii de marketing, a

angajatilor pe partea de tehica, si de asemenea,

colaborarea cu o multitudine de tipogratfii pentru ca

toate cartile tiparite sa ajunga in firma noastrd. Aici

cartile primesc si codul QR corespunzator, unde vor

fi publicate pe piata.

PARTENERI
CHEIE

ACTIVITATI
CHEIE

PROPUNERE
DE VALOARE

RELATIICU
CLIENTII

Neconcurenti: Afacerea
noastra are in vedere
colaborarea cu librarii,
biblioteci, producatori,
si vom face posibile
colaborarile prin care
noile cdrti sa ajunga la
firma noastra, unde va
fi introdus QR-ul, si
abia dupa acestea vor
putea fi scoase pe piata

Rezolvarea
problemelor: Ne
dorim ca de acum, toti
cititorii sa poata
beneficia de carti
digitale.

PDEF-ul oricarei carti,
acum pe toate copertile,
printr-un simplu QR.

Pe aceasta latura a
afacerii noaste, am
ales asistenta
personald, deoarece
punem pret pe
multumirea
clientilor nostri, iar
in cazul
nelamuririlor,
acestia sd poata
discuta amiabil cu
un asistent al firmei
care se ocupa cu
acest lucru.




STRUCTURA
COSTURILOR

RESURSE
CHEIE

CANALE DE

SEGMENTE
CLIENTI

1. Marketing
Dezvoltatori de
tehnologie/
vanzare
detaliata

3. Salariile
angajatilor

Uman: -angajatii
fac afacerea
functionala
-punem
accent pe relatiile
interumane, drept
urmare alegem
aceasta resursa

DISTRIBUTIE

Constientizarea:
Vom realiza o
platforma in care
lumea 1si va lasa
CV-ul pentru
angajare, urmand
apoi ca unii dintre
acestia sa fie
selectati pentru
interviu. Totodata
facand ca afacerea
sa fie una
interesanta, si de
asemenea utila,
atat pentru
persoanele
interesate de
angajare cat si
pentru
cumparatori.

e Evaluarea:
Amenajarea unui
loc in care posibilii
clienti sa poata
testa OR-urile puse
la dispozitie. De
asemenea, acesta
va fi si locul unde
vor avea loc
interviurile pentru
posibilii angajati.

e  Achizitia:
Achiziitiile se pot
efectua atat din
librarii cat si de pe
site-ul afacerii.

e Livrarea: Livrarea
se face cu masinile
personale ale
firmei, prin care se
pot distribui cu
grija si simt de
raspundere, toate
cartile. Ajungand
in siguranta la tine
acasa. Totodata
self service-ul este
activ si la alegerea
fiecarui

e Date
demografice:
Afacerea noastra va
include toate categoriile
de varsta, indiferent de
sex. (Spre exemplu benzile
desenate pot fi folosite
chiar de catre copii de 4+
ani.)
e Statutul
profesional:
-nu este impus un
criteriu anume
e  Motivatie si
obiective
-dorinta de a avansa, de
a oferi oamenilor
oportunitatea de a-si
usura munca si de a
experimenta lucruri noi,
fiind de asemenea o
nevoie care trebuie
satisfacuta




cumpadrator,
problemele fiind
inexistente pe
aceasta laturad a
achizitionarii lor.

FLUXURIDE VENITURI

Vanzari directe: rapid si sigur




